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Retorika i besednistvo

¢ Retorika je vestina ubedivanja koja ima za cilj da prouci kapacitete pisaca ili govornika
koji su potrebni da informisu, ubede ili motivisu odredenu publiku u specificnim
situacijama.

¢ Retorika predstavlja teoriju, skup pravila o lepom govoru, dok besednistvo
(govornistvo) predstavlja praksu u kojoj se ta pravila primenjuju.

¢ Sofisti su prvi nastojali da govorom ubeduju slusaoce i otkrivali pravila o tome kako se
slusaoci najefektnije pridobijaju izgovorenom recju, iz Cega su proistekli prirucnici
besednistva (rhetorike techne).

¢ Istorijski besednistvo prethodi retorici tj. govornicka praksa je osnova na kojoj je
izgradena retorika.



Informativni govor (docere)

Primer: Zelim da vam skrenem paZnju na vaZznost mentalnog zdravlja i
pozovem vas da ga negujete kao Sto negujete fizicko zdravlje.

Govor koji uverava i pokreée na akciju (movere)

Primer: Zelim da vas uverim da je u¢lanjenje u teretanu najbolji na¢in da
poboljsate svoje zdravlje i postignete svoje ciljeve vezane za fizicku kondiciju.

Primer: Pozivam sve prisutne da se ukljuce u volonterski rad za zastitu nasSeg
lokalnog parka i da zajedno stvorimo bolje mesto za Zivot.

Podela retorike Zabavljacki govor (delectare)

Primer: Zelim da vam ispricam smesnu anegdotu o mom pokugaju da nau¢im
da igram gitaru, nadam se da éete se nasmejati kao i ja kada se to dogodilo.

Savremena retorika:

Persuazivni govor (persuasive speech)




Retorika u knjizevnosti

ARISTOTEL

Razlikuje retoriku i besednistvo
Retorika: sposobnost teorijskog iznalaZenja uverljivog u svakom datom slucaju

BesedniStvo: sama vestina uveravanja




DOSITEJ OBRADOVIC

"Retorika je kao mac: moze da bude orude i spasenje, a moze da

R et 0 rl k au bude i sredstvo za unistenje. Tako i danas ljudi znaju da
upotrebljavaju retoriku na razne nacine. Jedni je upotrebljavaju da
oo v . se osnaZe svojim argumentima, drugi da bi oplemenili svoj izraz, a
k nJ | ZEV n O St | treCi, naposletku, da bi zaveli i zaveli svoje slusaoce, ne birajuci

sredstva kojima se sluze”.

Isecak iz dela “Pismo Haralampiju”



Retorika u knjizevnosti

VUK KARADZIC

"Zato govornik, kad hoce da se javi, ne samo da pazi, da ne kaze nista nepotrebno, nego i da reci svoje
obrazuje tako, da svaki razumeti moZe. Ako ga covek ne razume, sta ce mu govoriti? Zato su jasne, proste, i
jednostavne reci najlepse u govoru”.

Isecak iz dela "Pismenici serbskog jezika”



Retorika kao MARTIN LUTER KING

“Ako ne mozes da letis, trci, ako ne mozes da trcis, hodaj, a ako ne

k |J u (\5 n | fa kto r u moZzes da hodas, puzi. Radi Sta god mozes, ali samo nastavi da
ides napred.”
svetu



Retorika kao
klju€ni faktor
U svetu

Kako je Adolf Hitler koristio retoriku kao
oruzje u svojoj propagandi tokom
Drugog Svetskog rata?

"Kad bih danas bio vojnik i kad bi mi dali
naredenje da se borim protiv strane drzave,
a ta drzava bi bila Engleska, ne bih se
smatrao sposobnim da puskom ciljam na
ljude koji su moja braca."




Retorika kao kljucni
faktor u Americkoj

revoluciji

Retorika je imala kljucnu ulogu u Americkoj revoluciji
(1775 - 1783).

“Imamo lance koji ¢e biti nametnuti na nasa stopala, pa
smo li se spremni skrusiti pod teskim bremenom? Ali, ako
smo spremni da se borimo i da se borimo samo s dusom,
sto vise cenimo to vecu cast i korist u sebi. Ja, kao
Amerikanac, imam pravo da se borim za svoju slobodu, a
jednako tako i da branim svoj dom, jer je nas dom pre
svega mesto naseg izbora. Znajte, gospodo, ne znam sta
put drugih mogu biti, ali ja put slobode biram! “

“Govor o slobodi” - Patrik Henri, mart 1775.




Retorika prema Sopenhaueru

Biografija
® Artur Sopenhauer roden je 22. februara 1788. godine u Dancigu.

® Stekao je osnovno obrazovanje u Hamburgu i zudeo je za knjizevnim
zZivotom.

® U svojoj devetnaestoj godini Zivota upisao je gimnaziju koju je
zavrsio za samo dve godine zahvaljujuci svojoj nadarenosti.

® (Od 1809. do 1813. godine studirao je filozofiju na univerzitetima u
Gitengenu i Berlinu.

® Njegov profesor filozofije Sulce preporucio mu je studije Platona i
Kvanta koje su na njega ostavile veliki znacaj i bile veoma znacajne za
njegovu kasniju filozofiju.

® Kasnije odlazi u Jenu, gde promovise svoju prvu disertaciju. Vec tada
pokazao je svoju urodenu pesimisticnost.




Zanimljivosti

Veé u Hamburgu, Sopenhauer je pao pod uticaj romanti¢ara od kojih je
naucio da se divi Grckoj i da loSe misli o jevrejskim elementima u
hris¢anstvu.

Ziveo je zivot koji nije bio u potpunosti sa njegovim uéenjima tako da
njegovi kriti¢ari smatraju da njegova ucenja nisu iskrena.

: Redovno je jeo u dobrim restoranima, imao mnogo banalnih ljubavnih
Reto rl ka p rema pustolovina, koje su bile Culne ali ne i strastvene.

gO pe N h aueru Uvek je bio raspolozen za svadu i bio je neobicno Skrt.
"Obit anus, abit unus!” (Umre baba, ode dug).

U spavacoj sobi je uvek drzao spremno oruzje, a vredne stvari je drzao
u najskrovitijem mestu u svom stanu.

Nikada nije dozvolio da ga brije berberin, jer se bojao da ¢e ga ubiti.

Svoje izdavace je stalno optuzivao da nisu dovoljno doprineli
popularnosti njegovih knjiga.



Definicija i cil
rgtorike prema
Sopenhaueru

izlaganja Cinjenica, dokazivanja i sugestije.

Cilj retorike je da ubedi slusaoce da prihvate
tvrdnju govornika kao istinu, bez obzira na to
da lije istinaili ne.

Retorika kao sredstvo manﬂqulacije i ciljeva
koji se suprotstavljaju pravdi.

Retorika se ne s|uZi argumentima, vec
trikovima i manipulacijom emocijama
sluSalaca.

Manipulacija mase

Struktura retorike: ethos(karakter govornika),
pathos(emocionalna privlacnost) i
logos(argumenti).

Retorika - vestina ubedljivog govora iz 3 dela:

Balance!

Pathos Logos

Struktura retorike prema Sopenhaueru



Razlika
izmedu
dijalektike i
retorike
prema
Sopenhaueru

® Retorika:

® Fokus na prezentaciju argumenata
i ubedivanje publike;

® Sredstvo govora;
® Retorika je emocionalna;

® Predstavljanje argumenata na
najbolji nacin i ubedivanje
slusalaca.

® Dijalektika:

® Fokus na ispitivanje i dokazivanje
istine;

® Sredstvo razmisljanja;
® Dijalektika je logi€na;
® Logic¢ka osnova za argumentaciju;

® Vaznija od retorike- bez istine
retorika se zloupotrebljava.




Primer

® Debata - da li jesti meso ili biti vegeterijanac?
® 2 sagovornika - 1 se sluzi retorikom, 1 dijalektikom;
¢ Kako ih razlikujemo?

® Osoba koja se sluzi retorikom koristila bi emocionalne argumente u cilju
budenja emocija publike;

® Osoba koja se sluzi dijalektikom koristila bi logicke argumente i
navodenjem publike do zakljucka da je stav ispravan.



® Politika- argument autoriteta;
® Politicar koristi svoju poziciju i ugled
kao potvrdu za svoju tvrdnju;

Pr| mene u ® Uglavnom nema pravih logickih

argumenata;

Sva kOd nevnom ® “Ja kao iskusni lider znam $ta je

najbolje za nasu zemlju”.

svetu
F

Reklamiranje- argument straha;

Plasenje posledicama ukoliko se ne
kupi njihov proizvod;

“Ako ne kupite nas sigurnosni sistem,
Vasa porodica ce biti ugrozena”




Primene u
svakodnevnom
svetu

® Marketing- argument mase;

® Popularnost proizvoda utice na
kupce;

® Marketinska kampanja za novi
model mobilnog telefona.

Javni nastupi i mediji- ad hominem
argument;

Napad na karakter ili licnost
protivnika, a ne na argumente.

Koristi se u politici i tokom
kampanjama za predsednicke
izbore.

Moze dovesti i do
kontraproduktivnih efekata.



Kako uvek
biti u
pravu?

* Generalizacija

® Pretpostavka prema nedokazanom

e Ignorisanje Cinjenica

e Prikazivanje samo jedne strane

* Iznosenje licnog misljenja kao fakta

e Predstavljanje suprotnog misljenja u karikiranoj formi
» Postavljanje pitanja sa ograni¢enim odgovorima

e KoriS¢enje statistike na zavaravajuci nacin



Kako uvek
biti u
pravu?

Generalizacija

Opsti stav primenljiv na sve
pojedinacne slucajeve;

Ne uvaZzava pojedinacne razlike i
argumente;

Moze dovesti do diskriminacije i
stereotipiziranja;

)

Primer: “Sve Zene ne umeju da voze”,
ne uzimajudi u obzir vozacke
sposobnosti svake Zzene pojedinacno.

Pretpostavka prema nedokazanom

Iznosi se neka pretpostavka kao tacna,
bez bilo kakvog dokaza;

Primer: “Kao Sto svi znamo, globalno
zagrevanje je prevara”;

Koristi se i u politici.



® Ignorisanje Cinjenica ® Prikazivanje samo jedne strane
® Ignorisu se Cinjenice koje govore ® Prikazuje se samo jedna strana price,
A protiv tvrdnje koju zastupamo; a ignorisu se argumenti druge
Ka kO UVE k b Itl ® Teoreticari zavere Cesto odbacuju sve strane;
¢injenice koje bi osporile njihovu ® Koristi se u debatama i javnom

u p ravu ? teoriju; mnjenju;
® Primer: “Svi ekonomisti se slazu da
su slobodna trzista najbolja opcija”.




Kako uvek biti u pravu?

Iznosenje licnog misljenja kao fakta
Licno misljenje iznosi se kao neosporiva Cinjenica;
Koristi se u reklamiranju proizvoda ili usluga;

Moze dovesti do diskriminacije, stereotipa i
nepravednih sudova.

Predstavljanje suprotnog misljenja u
karikiranoj formi

Izmenjuje se forma suprotnog misljenja, kako bi
izgledalo besmisleno i smesno;

Ukoliko se neko zalaze za zastitu okoline, druga
strana bi mogla da kaze: “Da li mislite da treba da
se vratimo u pecine i prestanemo da koristimo
tehnologiju?”.



Kako uvek biti u pravu?

Postavljanje pitanja sa ogranicenim
odgovorima

Osoba koja postavlja pitanje, unapred zna Sta
moze da bude odgovor.

KoriS¢enje statistike na zavaravajuci nacin

lzdvajaju se samo odredeni podaci koji idu u
prilog tvrdnji koju zastupamo;

“Prema anketi, 90% ljudi ne zeli da placa vise
poreza”.

Ne spominje se koliko je ljudi u¢estvovalo u
anketi, niti ko su bili ispitanici.



Pitanja

Sta je retorika i kako se deli?

Koje su razlike izmedu retorike i besednistva?

Definicija i cilj retorike prema Sopenhaueru.

Koja je razlika izmedu dijalektike i retorike?

Navedite primer primene retorike u svakodnevnom svetu?

Koliko ima retorickih trikova da biste uvek bili u pravu prema
Sopenhaueru?

Navesti 3 trika Kojima smo uvek u pravu.
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