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Retorika

o Vestina ubedivanja
o Veza s besednistvom
o Veza s logikom

o Retoricko pitanje




Artur Sopenhauer (1788-1860)

o Nemacki filozof
o |dealist, predstavnik pesimizma

o Volja je osnova svega, ali je uvek nezadovoljena,
zato je zivot beskrajna patnja

o Kapitalno delo: ,,Svet kao volja i predstava”.




O

Bio je profesor filozofije u Berlinu, a
predavanja je namerno zakazivao u istom
terminu kada je i Hegel drzao svoja.
Medutim na Sopenhauerova predavanja iz
tog razloga niko nije ni dolazio pa je
odustao od njih.

lzbegavao je ljude, u gotovo svim delima
zali nad vremenom provedenim u druzenju
| razgovoru.
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Njegov otac je bio uspesan trgovac
koji je izvrSio samoubistvo kada je
Sopenhauer imao 17 godina.

Majka mu je bila poznati romanopisac

LoS odnos sa majkom uticao je na
njegovu filozofiju i poglede na svet,
kao i na njegov kasniji odnos sa
Zenama.

...you are nevertheless irritating and unbearable, and I consider it most
difficult to live with you. All of your good qualities become obscured
by your super-cleverness and are made useless to the world merely
because of your rage at wanting to know everything better than others;
of wanting to improve and master what you cannot command. With
this you embitter the people around you, since no one wants to be
improved in such a forceful way, least of all by such an insignificant
individual as you still are...If you were less like you, you would only
be ridiculous, but thus as you are, you are highly annoying.*

*Letter from Johanna Schopenhauer to her son Arthur Schopenhauer, dated 6
November 1807.




Postao je priznat pred sam kraj njegovog zivota.
Okoreli pesimista se u starosti preobrazio u optimistu.
Sedamdeseti rodendan proveo je pretrpan Cestitkama sa svih strana sveta.

Nakon dve godine gazdarica ga je nasla mrtvog za stolom.
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Umece kako da
uvek budete u
pravu

O Sarkastican pogled na
rasprave

o0 38 metoda kako pobetiti
suparnika u debati

O Nije objavljeno za njegovog
Zivota




,, Umece kako da uvek
budete u pravu,
objasnjeno u 38 trikova“

., Eristicka dijalektrika:

umece dobijanja
APTYP LLIOTIEHXAYEP rasprave**
KAKO BTN YBEK P
Y 1PABY
€ ,,Umetnost kontroverze*“
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Ciljevi dela

o Uociti pogresno zakljucivanje }

O Ne dopustiti da vas prevare pogresni
dokazi

o Cuvati se ljudi koji koriste stratageme
umesto stvarnih argumenata




o Rad se bavi osnovnim filozofskim konceptima eristike (proucavanje sporova) i
dijalektike (umetnost pregovaranja)

o Eristicka dijalektika — poddisciplina retorike i poznata je i kao rabulistika




Logika i dijalektika

O Razdvojio pojmove logike i dijalektike

o Svrha logike — metoda dolaska do istine

"...s druge strane, tretira odnos izmedu dva
racionalna biéa koja, buduci da su racionalna,
treba da misle zajednicki, ali koji ¢im prestanu
da se slazu kao dva sata koji pokazuju potpuno
Isto vreme, stvaraju raspravu ili intelektualno
nadmetanje."




Paznju usmerava na smicalice i
trikove kojima pribegavaju muskarci
Forma uvek slicha, nezavisno od
predmeta rasprave

Dodao sredstvo za odbranu od njih
Na kraju odlucio da ne zeli time da

se bavi




Dobar protivnik

O Preporucuje se da se ne razgovara sa prvom
osobom koja naide, ve¢ samo sa partnerima
koji su dovoljno poznati i mudri da ne iznose
nista previse apsurdno

Ceni istinu

Voli da cuje dobar argument

Moze da podnese poraz




Metode za pobedu u debati

1. Ekstenzija

Prosirivanje protivnickog argumenta van prirodnih granica jer je lakse
negirati generalnu tvrdnju.

OA: Ne verujem da marihuana moze da izleci rak bubrega

0 B: Naucno je dokazano da marihuana moze da izleCi neke bolesti, tako da nisi u pravu

2. Homonimija

Koris¢enjem homonima promenimo protivnikovu tvrdnju. Najbolji
efekat se postize kada re¢ zamenimo homonimom sa slicnim
znacenjem. Ovaj metod se Cesto koristi u izrekama.

0 ,Svaka svetlost moze da se ugasi. Um je svetlost. Dakle i on se moze ugasiti.”




Metode za pobedu u debati

3. Generalizacija specificne izjave

Posmatrajmo protivnikovu izjavu izreCenu u relativnom smislu, u
nekom konkretnom kontekstu, kao da je opsta, apsolutna ili da je
izreCcena u nekom drugom kontekstu.

o A: Smatram da prepisivanje kod profesora Mitiéa
nije greh, loSe predaje i trazi da se znaju stvari
koje sam sigurna da su beskorisne.

o B: Znadi ti mislis da je varanje na testovima okej?




Metode za pobedu u debati

4. Sakrij svoju igru

Protivnik koji ne zna Sta ho¢emo da pokazemo ne moze najbolje da negira nase propozicije.
O A: Kriminal u nasoj drzavi je veoma zastupljen  B: Istina
O A: Ljudi strahuju da ne izgube Zivot B: Tacno
O A: Drzava treba nekako da intervenise B: Slazem se
OA: Znao sam da podrzavas smrtnu kaznu B: ....




Metode za pobedu u debati

5. Lazne propozicije

Ako postoje trdnje koje protivnik ne zeli da prizna, pokusaj da dokazes
ono Sto zelis iz njihove negacije, to jest razmisljaj iz protivnikovog ugla,
ex concessis. Takode, ako je protivnik pripadnik neke sekte ili religije,
mozes iskoristiti njihova verovanja protiv njega.

0 A: Sve vrste biljaka dobijaju hranu vrsenjem
fotosinteze

0 B: Nije tacno, korali filtriraju vodu i hrane se
planktonima




Metode za pobedu u debati

6. Postuliraj ono sto dokazujes

Uzmi slinu tvrdniju, iz koje sledi ona koju treba pokazati, zdravo za
gotovo. Mozes koristiti sinonime ili opSte pretpostavke koje
pokrivaju specificnu temu debate. Ako treba pokazati generalnu
tvrdnju, mozes naterati protivnika da prihvati sve pojedinacne
stavke.

© A: Nikoga ne zanima Sah u poslednje vreme
© B: Nije tac¢no, Sah je jedna od najpopularnijih igara
medu mladima




Metode za pobedu u debati

7. lzvuci priznanje velikim brojem pitanja

Postavi Sto viSe pitanja, bez oCiglednog cilja, da bi zbunio protivnik

O

izvukao vazne informacije.

8. Razbesni protivnika

Sto li€nije i diskretnije uvrede tako da publika ne shvati, to bolje.

0 A: Treba celokupno zabraniti pusenje cigareta

0 B: Ali to nije pravedno prema pusacima jer im je teSko da ostave cigare

0 A: Nije pravedno ni prema nepusacima jer ni krivi ni duzni smrde kao
pusaci

0 B: (pusac)....




Metode za pobedu u debati

9. Pitanja u odstupajucem redu

Redosled kojim postavljamo pitanja tera naseg protivnika da se zapita
do kog zakljucka zelimo da dodemo. Ako se nasa pitanja logicki ne
nadovezuju na nasa prethodna pitanja, i uspemo da ih zbunimo gde su
oni izgubili logicki tok misli nece nam protivureciti.

“Sta mislite o nadoj temi?”

“Zasto ste dosli danas?” (
R o o o f [
“Sta bi ste od ovoga izabrali?” -




Metode za pobedu u debati

10. Iskoristite osobu koja stalno odgovara sa NE
postavaljajuci pitanja gde zelimo negativan odgovor
“Da li zelite da propustite prezentaciju?”

“Da li hocete da ova kompanija propadne?”

11. Generalizacija specificnih slucajeva
Sklapamo sve specificne slucajeve u jedan generalni slucaj:

o Ako je eksperiment propao da li to znaci da su svi slu€ajevi kada je
propao isti?

o Ako u jednom delu firme mozemo da otpustimo par radnika zasto
ne bi mogli i u ostalim?




Metode za pobedu u debati

12. Biranje metafora koje podrzavaju vas predlog

Pozitivho opisivanije nasih ideja i negativno opisivanie protivnickih:

Informacije koje podrzavaju neki stav Propaganda

Druga vera Sekta

13. Slazemo se da odbijamo protivpredlog
lako za reSenje nekog problema moze da ima vise opcija mi nasem sagovorniku dajemo samo dve
opcije, od kojih jednu predstavljamo kao bolju, kako bi se nas sagovornik odlucio za tu opciju.

14. Osvojite pobedu uprkos porazu

Nase samopouzdanje i kako sebe prezentujemo drugima veoma utice na tok debate.




Metode za pobedu u debati

15. Koriséenje naizgled apsurdnih predloga

Dajemo predlog sa kojim se neslazemo da bi ga kasnije sami NOT SUREIF ANGRY
oborili da bi zbunili protivnika. AN

16. Argumenti Ad Hominem

Napadamo njihov ego direktno: ako se odluce da se sukobe
sa hama, bes Ce ih naterati da postanu iracionalni.




Metode za pobedu u debati

17. Odbrana kroz suptilne razlike

Iskoris¢avamo svaku priliku da nesto dobije duplo znacenje koje bi
nam pomoglo da odbranimo nase misljenje.

o A:lma voz taj dan, mozemo njime da idemo umesto kolima i
stignemo za isto vreme.

o B:Da, u pravu si ima voz taj dan, ali je spor i ne¢emo stici na
vreme.

18. Prekini, preusmeri sukob

Ako si primetio da je protivnik krenuo liniju odbrane koja se zavrsava
tvojim porazom, ne dozvoli im da ga iznesu do kraja, bilo pravljenjem
pauze ili prekidanjem i preusmeravanjem toka misli.
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Metode za pobedu u debati

19. Generalizuj materiju pa tek onda argumentuj protiv nje

Ako si primoran da oboris specificni deo protivnikove odbrane, kreni da pricas generalno za
njegovu odbranu ako ne znas kako da oboris:

o A:Bolje je ako razgovaramo putem imejla.
o B: Milica i ostali se nikad nece sloziti. Ljudska psihologija kaze da je bolje razgovarati
uzivo.

20. Izvodi samostalne zakljucke

Nakon Sto su svi argumenti reCeni, ne treba Cekati da protivnik sam izvede zakljucak nego treba
sami da ga iznesemo:

o A: Ove nedelje ¢emo jesti samo povrce.
o B:...Dakle idem ove nedelje kod Filipa.




Metode za pobedu u debati

21. Ospori sa kontra argumentom koji je istu kolicinu
los kao protivnikov

Ako protivnik da glup argument, mozemo, istina, da ga oborimo
dostojnim argumentima, ali kako ciljamo na pobedu i cesto osobe
koje daju ovakve argumente odbijaju da priznaju da su im oboreni
bolje je uzvratiti argumentom koji je na istom nivou kao i
protivnikov:

o A:Treba daigramo UNO, posto sam ja stariji.
o B:Treba daigramo remi, posSto sam ja mladi.

"I'm gonna marry a younger guy so
when I'm losing any argument | can
Say‘l-.




Metode za pobedu u debati

22. Petitio principii
Ako te protivnik tera da priznas nesSto posle Cega sledi zakljucak

diskusije, ti mozes da se odbranis tvrdeci petitio principii tj gresku u
pretpostavljanju konkluzije diskusije.

o A:Da li shvatas detalje kako ovo funkcionise?

o B: Petitio principii.

Da smo ovde priznali da ne shvatamo detalje, zakljucak bi bio da ne
znamo nista o tome, iako neznanje detalja ne znaci neznanje o
osnovama i srzi teme.




Metode za pobedu u debati

23. Nateraj protivnika da preuvelica svoj argument

Kontradikcija argumenta Cesto nervira ljude i dovodi ih do preuvelicavanja sopstvenih argumenata —
ovo moze da se desi i nama tako da treba da budemo paZljivi i ne dozvoliti to. Cesto ¢e neko
pokusati da nam sam prosiri argument gde odmah treba da ih zaustavimo.

PreuveliCani argument je dobar zato Sto Cesto iako je imao dosta logike u prvobitnoj formi gubi tu
logiku njenim prosiravanjem, a ako oborimo tu prosirenu formu izgleda kao da smo oborili pocetni

argument.

o A: Da nije bilo mene ova kompanija ne bi postojala.

o B: Da nije tvoje ideje i programera koji je prave ova kompanija ne bi postojala.
o A:Ja sam najvaznija osoba ove kompanije, ja sam njena srz.

o B: Dakle vazniji si od osoba koje tvoju ideju pretvaraju u realnost?




Metode za pobedu u debati

24. lzjavi netacan silogizam

Silogizam je osnovni logicki argument koji izvlaci konkluziju iz dve premise. Jako je lako napraviti
netacan silogizam i tako napraviti da iz protivnikovih argumenata izlaze dalji opasni i besmisleni
argumenti.

o A:KrvoloCni psi imaju duge zube.
o B: Rekao si da tvoj pas ima duge zube, dakle on je krvolocan.

25. Instanca

Dovoljno je naci jedan slucaj koji ne odgovara izlozenom stavu da bi ceo argument pao, taj jedan
slucaj zove se instanca.

o A: Svi prezivari imaju rogove.
o B: Kamile nemaju.




Metode za pobedu u debati

26. Retorsio Argumenti
Argument koji protivnik zeli da iskoristi primenimo protiv njega.

o A:On je dete, moramo postupati blaze sa njim.
o B: Bas zato Sto je dete moramo biti stroziji da se loSe navike
ne bi ustalile.

27. Bes ukazuje na slabu tacku

Kada se protivnik pri pomenu nekog argumenta neocekivano naljuti,
treba Sto viSe insistirati na tom argumentu.




Metode za pobedu u debati

28. Ubedite publiku, a ne protivnika

Primenjuje se tamo gde se obrazovani spore pred neobrazovanim
slusaocima. Koristi se nevazeca upadica, Ciju nevaznost vidi samo
strucnjak, tj. protivnik, ali ne i slusaoci.

29. Diverzija
lznendano skretanje teme, kao da je to deo predmeta o kojem je rec€ i argument protiv protivnika.

o Mislim da bismo trebali ulozZiti viSe novca u Skole kako bismo poboljsali obrazovanje za sve
gradjane.

o Mozda ti tako mislis, ali ne zaboravimo da su nam porezi ve¢ previsoki. Trebamo da se
fokusiramo na smanjenje poreza pre nego Sto pocnemo trositi vise novca na obrazovanje.




Metode za pobedu u debati

30. Apelovanje na autoritet

Koristi se misljenje ili iskaz osobe sa autoritetom (kao Sto su stru€njaci, poznate licnosti ili politicari),
bez pruzanja daljeg dokaza ili razmisljanja kako bi podrzao svoj stav.

o A: Treba vakcinisati nasu decu da bi ih zastitili od bolesti.
o B: Procitao sam c¢lanak jedne poznate licnosti koja veruje da su vakcine Stetne, tako da ne
mislim da bismo trebali vakcinisati nasu decu.

31. ,,0vo prevazilazi moje znanje”

Koristi se kao nacin da se izbegne ukljuCivanje u diskusiju priznavanjem da osoba nema znanje
potrebno da se pozabavi pitanjem koje se razmatra. U tom smislu, to se moze videti kao nacin da se
izbegne preuzimanje odgovornosti ili izbegavanje zauzimanja stava o kontroverznoj ili kompleksnoj
temi.




Metode za pobedu u debati

32. Stavi tudi argument u nepovoljnu kategoriju

Ako stavimo protivnicki argument u kategoriju koja je kontroverzna ili omrznuta (iako argument
ne spada nuZzno u nju) mozemo ga se otarasiti ili barem staviti sumnju na njega:

o A: Zdravstvo treba da bude javno finansirano.

o B: To je komunizam!

33. ,Vazi u teoriji, ali ne u praksi”

Koristeci ovaj argument prihvatamo protivnikov stav, ali odbacujemo rezultate. Protivnik u
glavnom nema nacin da opovrgne ovakvu tvrdnju.




Metode za pobedu u debati

34. Ne pustaj ga!

Ako nam protivnik odgovori sa pitanjem, ili pokusa da skrene temu,
znaci da smo mu naisli na slabu tacku! Mozemo da nastavimo da
forsiramo ovaj argument Cak i ako ne znamo zasto ga protivnik
izbegava.

35. Volja je jaca od razuma

Umesto da raspravljamo protivnicki argument, mozemo da idemo direktno protiv njegove
volje, tako sto ga ubedimo da njegov argument, ako je tacan, ide direktno protiv njegovog
interesa:

o A: Dobro je Sto se zastita prirode shvata ozbiljnije.
o B: Ali to znacCi da ti moras da pijes iz kartonskih slamki u kaficima i placas za plasticne
kese. Ne Cini ti se tako dobro sad?




35. (nastavak)

Ovakav argument se naziva argumentum ad consequentiam (argument posledicama).
Generalno ima pozitivnu i negativnu verziju.

o Pozitivna:
o Ako je P taCno, onda ¢e se desiti Q.
o Qje pozeljno! Dakle, P je tacno.

o Negativna:
o Ako je P taCno, onda ¢e se desiti Q.
o Qje nepozeljno! Zato, P nije tacno.

Postoji i poseban oblik, argumentum ad baculum (pozivanje na silu).

o Ako verujes da A nije tacno, trpeces posledice.
o Dakle, A je tacno.




Metode za pobedu u debati

36. Zbuni svog protivnika besmislicama

Ako svog protivnika bombardujemo argumentima koji mogu imati (a ¢esto nemaju) smisla, i
predemo na novu besmislicu kada protivnik opovrgne prethodnu, protivnik nece znati sta da
odgovori a publika ¢e misliti da smo pobedili.

Ovaj metod se takode naziva Gisov galop, termin skovala Juzeni Skot 1994, po Duan Gisu, koji
ga je koristio u debatama protiv teorije evolucije.

Metod je zasnovan na Cinjenici da je potrebno mnogo manje
vremena izgovoriti besmislen argument, nego istraziti i
dokazati ga pogresnim.

Kao primer, mediji Cesto objavljuju senzacionalne vesti koje
se Sire brze nego Sto eksperti mogu da dokazu da su lazne.




Metode za pobedu u debati

37. Los dokaz mu ponistava ceo argument

Ako je nas protivnik u pravu, ali (sre¢om po nas) njegov dokaz ne valja, mozemo tvrditi da mu
ceo stav ne valja:

o A: Nebo je plavo jer reflektuje boju vode.
o B:Tvoj dokaz je netacan, dakle nebo nije plavo.

Tip ovakvog argumenta je argumentum ad logicam, gde tvrdimo da je tudi stav pogresan zato
Sto su iskoristili logicku gresku.

o A: Ljudi su sisari jer je moj ucitelj rekao da je tako.
o B: Iskoristio si logiCku gresku pozivanje na autoritet, dakle tvoj stav ne vazi, ljudi nisu
sisari.




Metode za pobedu u debati

38. Postani prost, neuctiv, uvredljiv

Kao poslednje sredstvo, ako vidimo da nas protivnik ima prednost i da se Cini kao da ¢emo da
izgubimo, mozemo da krenemo da ga vredamo.

Sopenhauer daje ovakvom argumentu naziv argumentum ad personam, da bi ga razlikovao od
argumentum ad hominem (mada se Cesto ad hominem koristi kao naziv za oba).

Ovo je veoma popularan trik, jer svako moze da ga iskoristi, i zato je veoma cCest.

Sada je pitanje: Sta nas o¢ekuje ako protivnik ima istu ovu strategiju na umu?




Audio knjiga

https://www.youtube.com/watch?v=bKDGzrgGZPU

Srpska izdanja

https://www.delfi.rs/knjige/81734 kako biti uvek u pravu knjiga delfi knjizare.html

https://www.knjizare-vulkan.rs/filozofija/30192-kako-biti-uvek-u-pravu



https://www.youtube.com/watch?v=bKDGzrgGZPU
https://www.delfi.rs/knjige/81734_kako_biti_uvek_u_pravu_knjiga_delfi_knjizare.html
https://www.knjizare-vulkan.rs/filozofija/30192-kako-biti-uvek-u-pravu
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